
日 時 2017年 11月16日 （木） 14：00 ～ 16：15（13：30受付開始）

会 場

株式会社クニエ 本社 セミナー会場 東京都港区元赤坂1-2-7 赤坂Kタワー 8F
・東京メトロ銀座線・丸ノ内線「赤坂見附」駅 出口B より徒歩1分
・東京メトロ半蔵門線・有楽町線・南北線 「永田町」駅出口7より徒歩3分
http://www.qunie.com/company/access.html

対 象
新しい事業戦略・営業企画の構想をされている経営企画/営業企画部門の方々
EC業務、販売戦略に従事する業務部門の方々
上記に関連する情報システム企画に関連する部門の方々 など

主 催 株式会社JSOL

共 催 株式会社クニエ

定 員 約10名 ※定員になり次第受付を終了いたします。

参加費

セミナーに関するお問い合わせ先 お申込みは

または 弊社営業にご連絡ください

【開催概要】

株式会社JSOL 流通・サービスビジネス事業部
大東（おおとう） TEL： 080-8949-5431

E-mail：rfi@jsol.co.jp
http://www.jsol.co.jp/seminar/2017/171116.html

無 料

BtoBデジタルトランスフォーメーション チャネル売上拡大の考え方

～事例紹介：製造メーカー主導による海外代理店を巻き込んだ

”グローバルBtoB EC”の取り組み～

JSOL DIGITAL Enhanced Engagement セミナー

某EC通販業界最大手企業が企業間取引(BtoB EC)サービスを開始するなど、企業間取引に

もECが取り入れられることが前提の時代になりつつあります。

この時流は製造業の企業間商取引(BtoB)においても例外ではなく、製造業での適用シーンへ

も広がりを見せてきております。競合他社に先駆けて従来とは違う価値を提供する企業間取引

（BtoB EC）サービスへ取り組み始めるメーカー企業もでてまいりました。

製造業に求められる(BtoB EC)は、従来型の商流を無視しては成り立たず直販モデル・代理店

販売モデルの商流を整理し双方でメリットが得られる形で進めなければなりません。

本セミナーではデジタルトランスフォーメーションによりエコシステム参加者のメリットを極大化するア

プローチを紹介し、またその先進事例としてメーカー主導で海外代理店を巻き込んだ”グローバル

BtoB EC”の取り組みを紹介します。 ※製造メーカーや販売代理店だけではなく、“代理店の顧

客”にも利用価値を提供するグローバルでの売上拡大を目指す試みです。

http://www.qunie.com/company/access.html
http://www.jsol.co.jp/seminar/2017/171116.html


ご挨拶
14:00～14:10

セミナー開催のご挨拶

テーマ１

14:10～14:40

・BtoBデジタルトランスフォーメーションによる
チャネル売上拡大の考え方

～ビジネスエコシステム成長によるブレイクスルー～

株式会社クニエ コンサルタント 江本 和徳 氏

テーマ２

14 :50～15:40

・デジタルチャネルを活用した次世代の代理店戦略
～メーカー主導で推進する海外販売代理店を巻き込んだ「BtoB

デジタルチャネルプラットフォーム」によるグローバル拡大戦略～

株式会社JSOL 流通サービス・ビジネス事業部 営業 大東 祐輔

フリーディスカッション
15:45～16:15

・ご希望者向けにフリーディスカッション枠を設けております

セミナー講演内容に関するご質問や、BtoBデジタルトランスフォーメーションの進

め方等々、お気づき・お困りごとがございましたらセミナー終了後お気軽にご相談く

ださい。

【セミナープログラム】 ※内容は、一部変更となる場合がございます。

【アクセス】

【JSOL DIGITAL EXPERIENCEサイトのご案内】

■会場
株式会社クニエ
本社 セミナー会場
東京都港区元赤坂1-2-7 赤坂Kタワー 8F

※受付時に名刺をいただいております。
名刺を2枚お持ちくださいますよう、
お願いいたします。

■会場アクセス
・東京メトロ銀座線・丸ノ内線「赤坂見附」駅
出口B より徒歩1分
・東京メトロ半蔵門線・有楽町線・南北線
「永田町」駅出口7より徒歩3分

JSOL DIGITAL ソリューション総合サイト
（Engagement/Marketing/Analytics）

https://www.jsol-digital-ex.jp/

株式会社クニエ
赤坂Kタワー 8F

https://www.jsol-digital-ex.jp/

