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Strategic Sourcing Solutions (ストラテジック・ソーシング・ソリューション)

Solution Overview: Strategic Sourcing Solutions

 戦略調達ソリューション

今日の景気は回復基調でありながらも、新規顧客・案件の獲得などによる売り上げ増加は依然厳しい
状況にあります。直近での収益改善・確保を図るためには、その効果が収益に直結する購買の取り組
みに益々期待が高まっています。調達部門への飛躍的に高まる経営層からの期待に対し、調達部門
は着実にコストダウンを実行しながら、さらなる効果創出に向けて新たな改革領域にも着手していくこと
が求められています。QUNIEでは、調達部門の最大のミッションであるコストダウンのさらなる効果創出に
向けて、短期のコストダウン効果創出のみならず、調達改革を継続的に推進する業務基盤構築までの
総合的なサービスを提供します。
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QUNIEの提供サービス

 業務改革実行

QUNIEは調達業務改革の豊富なプロジェクト実績をもとに、迅速で効率的に分析を実施する業務診
断ツールや、各調達改革の取り組みに応じた方法論を有しています。貴社の改革に対し、構想策定か
ら改革実行・運用定着化までの総合的なサービスを提供します。
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計画 業務改革実行

QUNIE独自の業務診断ツールを活用し、
迅速で効率的な分析を実施

購買BPR、購買BPO、購買システム構築などのアプローチ方法論や
標準テンプレートを活用し、確実で効率的な導入を実施

プロジェクトフェーズ
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 コストダウン実行

QUNIEは調達コストダウンの豊富なプロジェクト経験をもとに、短期のコストダウン効果創出のみならず、
サービス商材など一般的に難易度の高い品目領域や貴社で未着手となっている新たな品目領域も対
象とし、さらなる効果創出に向けたコストダウン施策をご提案します。

 Why QUNIE？

QUNIEは調達改革の取り組みに関する豊富な経験をもとに、短期的な効果創出のみならず、
構想策定から改革実行・運用定着化に至るトータルソリューションにより、貴社の改革をご支援します。

先進的なITソリューション
の活用

導入を迅速に行うクラウドベースの購買管理システム構築や購買
データ分析基盤などITソリューションの知見と活用実績

改革のトータル支援
短期効果創出や構想策定のみならず、調達改革の実行・運用
定着化までトータルで支援

改革方法論
これまでのプロジェクト実績をもとに、調達改革の実現に向けたア
プローチ方法論や成果物テンプレートを整理・体系化

豊富なプロジェクト実績
調達戦略アセスメント、調達CSR、集中購買/サプライヤ集約化、
調達コストダウン、購買管理システム構築、購買BPR/BPOなど、
さまざまな調達改革の豊富な実績

QUNIEの強み

現状分析
フェーズ

実行計画策定
フェーズ

実行①
難易度が低い品目
で短期的な効果創出

実行②
難易度が高い品目

まで拡大

実行③
さらなる効果創出に
向けた施策実行

• 購買データ分析

• 対象品目決定

• 削減余地算出

• 取り組み方針策定

• 実行計画策定

(品目ごとの取り組み例)

• 見積もり交渉

• 集中購買強化/サプ
ライヤ数最適化

• 仕様標準化による
単価契約化

(品目ごとの取り組み例)

• 商流整理/合理化

• 価格基準の
ガイドライン化

• 価格/サプライヤの
情報提供 など

• コスト見える化

• コスト分析基盤を活
用したコスト評価/

交渉

• 契約横断のトータル
コスト評価/交渉
など

計画 コストダウン実行

購買データ分析の知見、ベンチマーク、品目別方
法論を活用し、迅速で効果的な分析を実施

これまでのさまざまなコストダウン施策の経験や品目別方法論を活用し、短期
的な効果創出のみならず貴社が未着手の新たな品目領域も対象とし、さらな
る効果創出に向けた新たなコストダウン施策を立案・実施

プロジェクトフェーズ


