
SAP Ariba Consulting Service
調達購買業務を改革するAriba導入コンサル支援サービス

多くの日本企業における調達購買業務では、基幹システムを導入等により直接材コストの改善活動を進めていますが、

間接材については、コストの全体像を把握できない、改善活動のやり方がわからない、間接材購買への統一の指針がない等の理由

から、コスト削減やプロセス改善への取り組みが不十分と認識されている企業が多いのが実情です。

クニエでは、SAP社の調達購買ソリューションであるSAP Aribaを短期間で導入するとともに、Aribaを有効に活用するための下

記のコンサルティングサービスを用意し、貴社の調達購買業務改革に寄与します。
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◼ クラウドであるAribaを活用するには、システムに合わせた業務変革が必要になります。クニエの方法論は
単なるシステムの導入方法論ではなく、貴社・取引先の両面の業務変革をサポートする為の方法論です

◼ クニエは調達業務改革の豊富なプロジェクト実績とそれに基づく方法論を有しており、貴社の改革に対し、
構想策定から改革実行・運用定着化までの総合的なサービスを迅速に提供いたします。
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