
⚫アジェンダは予告なく変更されることがあります。予めご了承ください。

⚫ご同業の方からのお申し込みはお断りさせていただく場合がございますので、予めご了承ください。

⚫録音、録画等はご遠慮ください。

⚫当セミナーお申し込みの際にご提供いただきました個人情報は、当セミナーの申し込み管理、製品・サービスおよびイベント・セミナー等のご案内、
お客様への回答、カタログ等の各種資料のご提供、ご送付を目的と致します。

プライバシーポリシーURL ： https://www.qunie.com/inquiry/privacy/

［お申し込み方法]

⚫弊社Webサイトよりお申込みください。

https://www.qunie.com/seminar/2022071400/

株式会社クニエ
info-procure@qunie.com

〒100-8101 東京都千代田区大手町2-3-2 大手町プレイス イーストタワー11F

昨年より市況であらゆる原材料が高騰したことで、多くの日本企業では一部購入品が手に入らずに生産が

滞り、緊急事態が続いています。

「高すぎる」「運べない」「売る気がない」といった、今までの前提が通用しない事由により、『モノが買えない時

代』へと変わりました。しかしこれらは短期的に解消される問題ではなく、さまざまな要因が絡み合いもたらさ

れた構造変化であり、企業は新たな対応を迫られ、緊急で進める状況となりました。

当セミナーでは、昨今起きている「サプライチェーンリスク」への適切な対応方法について、コンサルタントが解

説します。お気軽にご参加ください。

講師

株式会社クニエ
マスタープリンシパル

野町 直弘

2022.7.14.(木) 14:00-16:00

【アジェンダ】

Zoomで開催
参加無料
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モノが買えない時代の調達購買改革

SCMにおける調達領域の重要性の高まり

サプライヤモチベーションマネジメント（SMM）の重要性
と取り組み

［ご注意]

［お問い合わせ]

株式会社クニエ
ディレクター

宍戸 徹哉

未来調達研究所株式会社
取締役

牧野 直哉

ウィズコロナ環境下の「モノが買えない時代」には、事業／製品に適した対応が
必要です。従来の調達購買機能の再転換の必要性について提言します。

調達購買環境の変化は、買い手を巡る売り手の争いから、売り手を巡る買い
手の争いへの変貌です。環境に適合したサプライヤアプローチ法を提案します。

「材料が予定通りに手に入らない」という新常識に直面している日本企業。サプライ
ヤと連携したSCM再構築という考え方や、推進上重視するべき観点を説明します。
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